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一拖（洛阳）物资装备有限公司

润滑油类产品商务报价书









                           2025年8月5日


一、背景
根据一拖（洛阳）物资装备有限公司采购类别集中整合工作计划，为保证供应链安全，建设世界一流企业。近期成立整合项目组，组织对润滑油类别物资进行整合。整合采取报价和审核相结合的方法，根据制定的整合标准对供方进行综合能力评价，以此为依据进行采购价格的制定、供应商淘汰和引进等工作。
本次报价书中所需填报的资料将根据整合标准，纳入供方综合能力评价。
二、整合的原则
（一）公平、公开、公正原则；
（二）比质、比价原则。
三、报价标的物
（一）2026年预计润滑油采购规模：7000万元。
（二）本次报价标的物及灌装产品相关费用见附件1《报价一览表》。
四、报价
（一）供方报价的标的物必须自身具备批量生产能力，且能够达到本报价书所要求的各项技术质量要求。
（二）报价回执为本报价书的附件1到附件5，附件5由法定代表人直接签字的不需要提供。报价回执一式两份，一份加盖合同章或公章并签字后拍成照片发送；一份不加章以电子表格形式发送（便于汇总编辑），附件1到附件5汇总后建立报价回执文件夹转为压缩文件发送，文件名分别命名为“******公司润滑油产品报价资料-加章版”、“******公司润滑油产品报价资料-不加章版”。加章版的报价单必须有相关授权人签名，不按此要求投递的报价文件可按作废处理。
（三）供方需严格按照附件格式填写各项内容。报价均为含税价格，报价允许保留两位小数，用正楷的阿拉伯数字表示，以加盖报价单位公章或合同章的附件为准。盖章版不允许划改，如划改可按作废处理；盖章版本不清楚，无法确认所报信息的，按作废处理；报价回执附件不全的，可按作废处理。
（四）本次报价为一次性报价，如多次报价，按最后一次报价为准，报价回执采用邮件发送的方式。请各报价方在2025年8月18日24时前，将满足上述要求的报价文件，发邮件至yituorhy@163.com，未按上述要求的报价视为无效报价，不能参与本项目后续的谈判工作。逾期不能提交报价单的，按自动弃权处理。
（五）读取价格：本次报价采用电子邮箱报价（以微信或其它方式发给个人者，均视为无效）。报价时间截止后，项目组成员在纪委监督下共同打开邮箱读取价格。若发送报价信息多次，以最后一次符合报价条件（两份价格信息一致、且签字盖章完整有效）的报价为准。
（六）整合项目组将根据供应商报价，按需选取优势供应商供货，结合供应商综合优势（产品价格及供货、质量保障能力、服务能力和公司整体运营情况），选择部分优势供方进行下一步业务谈判，决定后期是否实施现场审核和供应商引进工作，并重新分配供货比例。
五、报价说明
（一）供方报价应基于产品实际成本，不得虚报或低于成本价恶意竞争。
（二）现合格供应商报价不得高于现供货价，如高于现供货价按现供货价执行。
（三）本次标的物的报价和成本将适用于报价方在一拖公司所供同类润滑油的其它品种。
（四）付款方式：货到验收合格发票挂账后次月付款，按照现汇100%支付。
（五）本次报价商务条件执行期限至2025年12月31日，后期双方根据当期市场情况，每年年底前协商签订次年合同。
六、评价事项
（一）整合项目组由物资装备公司相关部门人员组成。
（二）对本次报价中的优势潜在供方，整合项目组将进行现场综合能力评审。
七、其它注意事项
（一）本次报价由中国一拖集团有限公司物资装备公司组织，请各报价供应商规范行为，严禁串通、贿赂相关工作人员，严禁对一拖公司的所有商务活动。如有违犯，将提交至一拖公司市场禁入委员会讨论实施禁入。
（二）如对本次报价工作有异议，可向物资装备公司反馈。
（三）本说明书中未涉及的事宜，按双方签订的合同、协议执行。
（四）贵公司如能提供其它深化合作方案（如协同采购、定制加工、品牌合作、区域代理合作等），请另行提出深化合作模式及合作方案。
八、本次报价工作联系人张工，联系电话：0379-64960562。
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